
Las empresas familiares son mucho más  
que patrimonio, porque no solo persiguen  
un fin comercial, sino que también son un modo  
de transmitir valores y proporcionar un servicio  
a la comunidad en la que están integradas. 

Si algo las caracteriza es su capacidad de analizar 
el pasado y mirar hacia el futuro, siempre con  
la vista puesta mucho más allá del presente.
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Un hecho que caracteriza al Uruguay,  
y particularmente a Montevideo,  
es la existencia de una verdadera cultura  
del remate, poco corriente en otros países  
de la región. 
 
Una tradición que se remonta a los albores  
del Uruguay como país independiente, 
cuando se sientan las bases de la moderna 
actividad rematadora que se desarrolla  
en la capital.
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En la casa de subastas coexisten, 
democráticamente, elementos de 
diversísima índole. Una miscelánea 
para la que siempre hay interesados; 
desde el tradicional bricoleur, 
que ve el alma de las cosas y la 
despierta por medio del reciclado, 
hasta la creciente generación 
de perseverantes coleccionistas, 
que sueñan con esa pieza hasta 
conseguirla. Horacio Castells Montes
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Ya sea un conjunto de chapas para 
techo, con las huellas que el tiempo 
y el uso han fijado en su superficie, 
ya un cuadro con valor de centenares 
de miles de dólares, cada elemento 
encuentra su destino.  

Sería imposible mencionar la 
cantidad de familias y sucesiones, 
además de incontables empresas, 
que han depositado la confianza  
en el martillo de la familia.

Identidad 
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Honestidad
Calidad
Estructura familiar
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Nuestra trayectoria y liderazgo como  
casa de remates en el Uruguay se basa  
en los niveles de excelencia alcanzados  
en la prestación del servicio, fruto  
de la atención constante a estos  
tres pilares. 
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Cristalinidad
y confianza
en el mercado.

Andrés Castells Pereyra
Juan Castells Pérez
María Castells Pereyra
Santiago Castells Álvarez
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El esmero y esfuerzo en fortalecer 
las relaciones con nuestro personal, 
remitentes y compradores han 
contribuido, asimismo, a darle mayor 
cristalinidad y confianza al mercado, 
tanto en el contexto nacional como 
en el internacional.

Tres pilares

Ramón Zugarramurdi Francisco GallinalHoracio Zugarramurdi



12

Tradición   
de martilleros
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Desde sus inicios, la profesión de martillero  
ha recorrido un mismo camino en todas  
las latitudes. En 1835 se siembra la semilla  
de lo que, con el correr de los siglos, será  
la moderna actividad subastadora de 
Montevideo. 
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Enrique Gomensoro Ruano 
(izq.)

Jaime Castells Carafí 
(der.)
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Historia

La venta de un cargamento de arroz 
de un bergantín norteamericano 
es el objeto de una de las primeras 
subastas conducidas por los 
precursores Carreras Hnos. (1835)  
y Rafael Ruano (1838).  
A partir de entonces, una sucesión 
de alianzas y bifurcaciones irán 
trazando el mapa genealógico que 
vincula esta actividad a importantes 
generaciones empresarias.

De la bodega 
de un bergantín 
a nuestros días.

Horacio Castells Montes (1943-2014)Horacio Castells Eastman (1918-2010)

SOCIOS FUNDADORES

Jaime Castells Carafí (1876-1970)
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↴ 
1835
Carreras Hnos.

→  1915
 Nace la firma
 Gomensoro & Castells
 Enrique Gomensoro Ruano  +  
 Jaime Castells Carafí

→  1895
 Ingresa Jaime Castells Carafí
 a la firma José B. Gomensoro

 → 1838
 Rafael Ruano

→ 1870
 Ruano y Gomensoro

 → 1887
 José B. Gomensoro

→  1961
 Horacio Castells Montes

→  1938
 Enrique Gomensoro  
 y  Haroldo Gomensoro  +    
 Horacio  Castells  Eastman

16

Trayectoria
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Gomensoro & Castells se independizan:
Castells & Castells

→  1991
 Horacio Castells Eastman + Horacio Castells Montes

→  2005
 surge Castells Inmuebles

→  

↴ 
2013
surge La Consignataria

↓
Se incorporan al martillo:
Juan  Castells  Pérez
María  Castells Pereyra
Andrés Castells Pereyra
Santiago Castells Álvarez

17
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Infraestructura
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Emplazado sobre la calle Galicia, nuestro 
edificio permite desarrollar todas las 
actividades relacionadas con la subasta,  
desde la recepción de la mercadería hasta  
su entrega, pasando por la exhibición, 
remate, cobros y pagos.

19



20

Salón Horacio Castells Eastman

Destinado de forma exclusiva  
a remates de vehículos, maquinaria, 
herramientas e instalaciones 
gastronómicas y comerciales en 
general. Su doble acceso —tanto  
por la calle La Paz como por Galicia— 
permite un ágil manejo de carga  
y descarga.
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Sala Jaime Castells Carafí

Diseñado específicamente para  
la exhibición y remate de subastas 
especiales; la iluminación  
y arquitectura del salón permiten 
apreciar los cuadros con la 
perspectiva que cada obra amerita.

Infraestructura

Salón Horacio Castells Montes

Amplio salón al que se accede por  
la entrada principal; en él se realizan 
los remates semanales de objetos  
de arte y mobiliario. Oportunamente, 
exhibe y ofrece las subastas 
especiales del mismo rubro.
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Servicios
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Tres jornadas en las que  
pasa por nuestros martillos  
un promedio de 3.000 lotes  
en diferentes rubros.

TASACIONES

Arte
Inmuebles
Activos
Sucesiones y colecciones

Esta tarea es llevada adelante 
por nuestros expertos, 
quienes desempeñan una 
actualización constante en 
los valores del mercado, tanto 
nacional como internacional.

Solicite asesoramiento 
a nuestros expertos

Martes  9 h

Martes  14 h

Miércoles  14 h

Jueves  9 h

Jueves  14 h

SUBASTAS SEMANALES

Materiales de construcción
Maquinas y herramientas
Mobiliario y objetos
Bazar y vintage
Muebles y electrodomésticos

Selección de lotes especiales 
por parte de nuestros peritos, 
conocedores de las últimas 
tendencias en la materia.

Remates de catálogo
durante todo el año.

SUBASTAS ESPECIALES

Pintura
Objetos de arte y mobiliario
Alhajas y numismática

23
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En los últimos tiempos, fruto de la experiencia 
empresarial y del conocimiento del mercado y sus 
movimientos, tres nuevas unidades de negocio han 
surgido del núcleo de la firma a fin de atender, 
de forma especializada, a tres áreas de relieve: el 
sector inmobiliario (Castells Inmuebles), el sector 
agro (La Consignataria) y el sector e-commerce 
(SubastaClick). 

 

Compra, venta
Alquileres, tasaciones
Casas, apartamentos, chacras
Locales comerciales e industriales

Inés Castells Montes y Ana Castells Pereyra

SOMOS INMOBILIARIA
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Venta de ganado en el campo
Remates
Venta de lana
Consignaciones a frigoríficos
Venta y administración de campos

Santiago Cortina, Juan Francisco Belloso y Gonzalo Gutiérrez Federico Pereyra y Andrés Castells

SOMOS SECTOR AGRO

 

Subastas Online
Plataforma Web
Auction Services Department
Security Auctions

SOMOS E-COMMERCE
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Experiencia y récords
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En todas las actividades antes mencionadas  
la tasación constituye una etapa fundamental; 
Castells tuvo la oportunidad de llevar a cabo  
la tasación de la totalidad del activo de empre-
sas y entes autónomos de la importancia  
de ANCAP, Montevideo Gas, AFE, Metzen y Sena, 
Fibratex S. A., Exprinter Casa Bancaria, Monte  
Paz S. A., Banco Comercial y otros.
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PINTURA NACIONAL

RÉCORD DE VENTAS

Rafael Barradas, Calixto,  
13 de octubre de 2010. USD 206.000 

Juan Manuel Blanes, Gaucho en el palenque,  
29 de abril de 2009. USD 175.000

Carlos Federico Sáez, Autorretrato,  
29 de abril de 2009. USD 160.000

José Cúneo, Luna y enramada,  
5 de noviembre de 2011. USD 150.000

Pedro Figari, Candombe,  
26 de octubre de 2011. USD 110.000

Pedro Blanes Viale, Jardín,  
15 de mayo de 2002. USD 105.000

Humberto Causa, El ceibo,  
28 de octubre de 2009. USD 128.000

Manuel Rosé, Jardín,  
25 de octubre de 2006. USD 54.500

Alfredo de Simone, Barrio Sur,   
22 de agosto de 2001. USD 30.000

Petrona Viera, Playa,  
16 de abril de 2008. USD 24.000

Alberto Dura, Ciruelos en flor,  
25 de noviembre de 2003. USD 22.500

Carmelo de Arzadun, Paisaje planista,  
28 de octubre de 2009. USD 19.000

Jorge Damiani, Perspectiva con estancia,  
25 de setiembre de 2013. USD 14.400

César Pesce Castro, Desde la terraza,  
28 de octubre de 2009. USD 12.500

Domingo Bazzurro, Puerto,  
25 de noviembre de 2003. USD 12.000
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Manuel Pailós, Constructivo,  
14 de junio de 2006. USD 48.680

Augusto Torres, Constructivo, 
27 de noviembre de 2013. USD 46.000

Francisco Matto, Formas,  
15 de junio de 2005. USD 32.500

Horacio Torres, Puerto constructivo,  
5 de diciembre de 2007. USD 32.000

PINTURA EXTRANJERA

RÉCORD

Edgar Degas, Cabeza de predicador,  
23 de noviembre de 2016. USD 187.000

Etienne Alphonse Dinet, Pequeñas vecinas,  
19 de noviembre de 2009. USD 410.000

José Mongrell Torrent, Regreso de la pesca,  
29 de mayo de 2002. USD 100.000

TALLER TORRES GARCÍA

RÉCORD DE VENTAS

Joaquín Torres García, Constructivo,  
15 de junio de 2015. USD 370.000

José Gurvich, Kibutz,  
10 de junio de 2015. USD 141.000

Gonzalo Fonseca, Puerto,  
27 de noviembre de 2013. USD 75.000 

Julio Uruguay Alpuy, Constructivo mural,  
27 de noviembre de 2013. USD 65.000
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ARTE MODERNO & CONTEMPORÁNEO

RÉCORD DE VENTAS

José Pedro Costigliolo, Composición,  
13 de enero de 2017. USD 92.000

María Freire, Pintura concreta,  
15 de enero de 2016. USD 125.000

Jorge Páez Vilaró, Totem coronado,  
13 de enero de 2011. USD 55.000

Miguel Ángel Pareja, Abstracción mural,  
16 de enero de 2010. USD 60.000 

Carlos Páez Vilaró, Militantes,  
28 de julio de 2010. USD 22.500 

Américo Spósito, Abstracto,  
17 de enero de 2009. USD 26.500

José Gamarra, Signos,  
29 de julio de 2009. USD 36.500

Lino Dinetto, Abstracto,  
13 de enero de 2011. USD 26.000

Agustín Alamán, Personajes,  
13 de enero de 2011. USD 9.500

Raúl Pavlotzky, Abstracto,  
10 de enero de 2013. USD 17.000

Marcelo Legrand, Yo trabajo con cuerditas,  
31 de julio de 2013. USD 11.000
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Anillo solitario en platino con brillante tallado esmeralda, 
23 de noviembre de 2016. USD 73.000

Pulsera en platino con brillante tallado redondo,  
23 de noviembre de 2016. USD 16.500

Anillo solitario en oro blanco 18 k,  
23 de noviembre de 2016. USD 62.000

ALHAJAS & NUMISMÁTICA

PRINCIPALES PRECIOS ALCANZADOS

Pulsera en platino con 7 brillantes tallados,  
3 de octubre de 2012. USD 60.500

Colgante en platín con gran brillante central,  
3 de octubre de 2012. USD 18.400

Cartera francesa de malla en oro 18 k con 90 brillantes,  
3 de octubre de 2012. USD 11.000

Antigua gargantilla en oro, plata y brillantes,  
21 de noviembre de 2012. USD 12.000

Prendedor doble clip en platino y brillantes,  
21 de noviembre de 2012. USD 16.000

Conjunto de prendedores y par de caravanas en platino,  
12 de noviembre de 2013. USD 10.500

Anillo solitario en oro blanco 18 k,  
12 de noviembre de 2013. USD 33.500

Gargantilla Riviere de 72 brillantes,  
12 de noviembre de 2013. USD 27.000

Petaca en oro austríaco 18 k,  
12 de noviembre de 2013. USD 110.500

Moneda en oro, libra británica Edward VII, año 1907,  
23 de noviembre de 2016. USD 2.700 

Anillo en platino punzonado strauch,  
23 de noviembre de 2016. USD 36.000
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Trabajar en familia es muy desafiante  
y enriquecedor...; una gran familia crea  
una gran empresa y una gran empresa  
crea una gran familia.


